
 

  
CODERE AG ist ein renommiertes Unternehmen im Bereich Wärmebehandlung von 
Metallen und befindet sich im Kanton Jura in der Schweiz. Unsere Firma hat sich seit 
über 35 Jahren in der Entwicklung und im Bau von Industrieöfen als verlässlicher 
Ansprechpartner für komplette und massgeschneiderte Lösungen sehr gut bewährt. 
 
Die Firma CODERE AG hat als Ziel ein bevorzugter Partner für seine Kunden, 
Lieferanten und Mitarbeiter zu sein. Eine gegenseitige Kommunikation mit Vertrauen, 
Respekt und Zuverlässigkeit stellt die Basis dar. 

 

Für den weiteren erfolgreichen Ausbau unseres Unternehmens suchen wir zum nächstmöglichen Termin 

einen:  

Vertriebsingenieur (m/w) Fachrichtung Wärmebehandlung 

IHR AUFGABENPROFIL 

 Gewinnung von Neukunden sowie Ausbau und Pflege bestehender Kundenbeziehungen 

schwerpunktmässig im Vertriebsgebiet Mittel- und Nordeuropa. 

 Schnittstelle zu unseren bestehenden Verkaufsagenten im Vertriebsgebiet. 

 Strukturierte Planung und Umsetzung der Sales- und Marketing-Strategien 

 Laufende Marktbeobachtung und Bedarfserhebung 

 Erstellung von Angeboten in Zusammenarbeit mit Kollegen/-innen aus weiteren 

 Fachabteilungen 

 Permanente Pflege der Kunden- und Projektdaten sowie deren Pflege im CRM-System 

 Dienstreisen (>50 % der Arbeitszeit) 

 Organisation und Teilnahme an Fachmessen 

IHR PROFIL 

 Abgeschlossene technische und/oder kaufmännische Ausbildung (z. B. FH oder TU), 

 vorzugsweise in der Fachrichtung Wärmebehandlung oder Anlagenbau. 

 Verhandlungssichere Deutsch- und Englisch -Kenntnisse sind vorausgesetzt. Gute Französisch-

Kenntnisse sowie weitere Fremdsprachenkenntnisse von Vorteil. 

 Überzeugende Präsentationsfähigkeiten, Verhandlungsgeschick und Abschlussstärke 

 Durchsetzungsstarke und ergebnisorientierte Persönlichkeit 

 Zeitliche Flexibilität und Reisebereitschaft  

WIE BIETEN IHNEN 

 Eine intensive und umfassende Einarbeitung in unserem Werk in der Schweiz 

 Verkaufsunterstützende Marketing- und Vertriebskampagnen 

 Regelmäßige Coachings zur Förderung Ihres Verkaufstalentes 

 Ein starkes Produktportfolio 

 Zeitgemässe Sozialleistungen 

 Flexible Arbeitszeiten 

Wir suchen eine Persönlichkeit, die selbständig, eigeninitiativ und zielorientiert Projekte mit unseren 

Kunden zum Abschluss bringt. Wir bieten Ihnen eine vielseitige, interessante Aufgabe in einem der 

führenden Mittelstandsunternehmen der Branche. Interessiert? 

 

JETZT BEWERBEN! Senden Sie uns Ihre Unterlagen per Mail an e.arifi@codere.ch oder für mehr 

Informationen rufen Sie uns an unter +41 32 465 10 10 (Frau Arifi) 
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